2%
Lrigitalr Worlda

modern
technologies

GRUPA AB
PREZENTACJA WYNIKOW Q4 2015 Warszawa, 1-2 marca 2016 r.



E8 Wyniki finansowe Grupy AB Q4/2015

2 ﬁﬁ Rekman
PLAN @ Oferta produktowa
PREZENTACII

A5
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ROK 2015

NAJWAZNIEJSZE
WYDARZENIA

Sukcesy Grupy AB w roku kalendarzowym 2015

= Umocnienie pozycji nr 1 w regionie CEE (IT) - wzrost udziatéw
rynkowych, wykorzystanie okazji biznesowych i stabosci konkurencji

= Stabilny i systematyczny wzrost przychodoéw i zyskow -
dywersyfikacja regionalna, produktowa i rynkowa - stabilne i silne
,Nogi biznesowe”; strategia dtugoterminowa, bezpieczehnstwo wpisane
w strategie rozwoju

= Emisje obligacji 5Y - pozyskane tgcznie 170 min zt finansowania
diugoterminowego impulsem wzrostowym; ogromne zaufanie rynku
kapitatowego, niskie koszty finansowania

= Zakonczenie budowy centrum logistycznego w Magnicach -
nowe mozliwosci rozwoju i dalszego zwiekszania skali biznesu oraz jego
efektywnosci

= Spotka dywidendowa - po wyptacie 2. dywidendy w styczniu 2016
kontynuacja polityki dywidendowej



§ GRUPY AB Q4 2015
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WYNIKI
SKONSOLIDOWANE
GRUPY AB

Rachunek zyskow
i strat

WYNIKI FINANSOWE GRUPY AB

Wyszczegoblnienie

Przychody ze sprzedazy
Zysk brutto na sprzedazy
Rentownosc¢ brutto na sprzedazy
Zysk na sprzedazy

Rentownosc¢ na sprzedazy

- |
Pozostate przychody/koszty operacyjne (

Zysk na dziatalnosci operacyjne;
EBITDA

Marza EBITDA

Przychody/koszty finansowe (saldo)
Zysk netto

Rentownos¢ netto

Aktywa
Kapitaty wiasne

Q2 2015/16 | Q2 2014/15 | Zmiana:

tys.

2 354 464

97 412
4,14%

37564

1,6%

a7

35717

39174

1,7%

. 4504

25 062
1,1%
1978 248

554 779

tys.
2078042

80 553

3,88%

34 300

1,7%
387
34 687

36 731

1,8%

- 2627

25 558
1,2%
1 635 081

490 334

(0]

13,3% 2 354 464 13,3%

20,9% 97 412 20,9%
4,14%

9,5% 38 881 13,4%
1,7%

-577,3% -1 847 =
3,0% 37 034 6,8%
6,7% 40 051 9,0%

1,7%
%%
-1,9% 26 129 2,2%
Tiot e
21,0%

13,1%

Q2 2015/16

adjustowany*
tys. PLN

Zmiana*

0

*) — wyniki skorygowane o wptyw zdarzen jednorazowych — koszty zwigzane z przeprowadzka do nowego centrum

logistycznego w Magnicach



WYNIKI FINANSOWE GRUPY AB

Wskaznik zadtuzenia ogotem Zadt fin netto/kapitaty wilasne
0,74 - 0,90 - 0,79
0,72 r
6 0,72 - . 0.80 -
0,70 0,70 0,70 -
0,70 -
0,60 - 0,52 0,54
ANALIZA 0,68 - 0,50 -
ZADLUZENIA 066 040
0,30 -
0,64 -
0,20 -
0,62 - 0,10 -
0,60 - 0,00
31 grul3 31grul4g 31 gru 15 31 grul3 31grul4g 31 gru 15

e W 4 kw. nastgpit wzrost zadtuzenia Grupy w zwiazku z jej dalszym dynamicznym rozwojem

e Gléwny czynnik wzrostu zadtuzenia to wzrost zapasoéw, szczegdlnie w ATC - dynamiczny
wzrost ponad 25% sprzedazy - sprzyjajaca koniunktura makroekonomiczna i plany dalszego

rozwoju

Ab’m e Grupa utrzymuje stabilne finansowanie dziatalnosci dzieki wprowadzonej dywersyfikacji

zrodet finansowania i termindow ich zapadalnosci (170 min zt obligacje 5-letnie)
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CYKL
KONWERSJI
GOTOWKI

WYNIKI FINANSOWE GRUPY AB

10

50 -
45 -
40 -
35 -
30 -
25 -
20 -
15

34
29 30
I I 26

Rotacja zapasow

Q4 2012

Q4 2013 Q4 2014 Q4 2015

50 +
45
40 -
35 -
30
25 -
20 -
15 -
10

Rotacja naleznosci

36 38
|||| “‘\ 31 31

Q4 2012

Q4 2013 Q4 2014 Q4 2015

50 -
45 -
40 -
35 -

32 34
I||I |||| 29

30
25
20
15
10

50 -
45
40 -
35 -

33 34 34
j I ] I
] | | I ‘ |

30
25
20
15
10

Rotacja zobowigzan

31

Q4 2012 Q42013 Q42014 Q4 2015

Cykl konwersji gotowki

Q42012 Q42013 Q42014 Q4 2015

e Wydtuzenie rotacji zapasow przyczyng wzrostu wskaznika konwersji gotowki.

e Planowany wzrost zatowarowania wynika z dalszych ambitnych plandw sprzedazy przede wszystkim
na rynku czeskim w Q1/2016 popartej bardzo dobrg koniunkturg gospodarczg w tym kraju
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ANALIZA
PLYNNOSCI

WYNIKI FINANSOWE GRUPY AB

Wskaznik ptynnosci biezacej

1,42 -
1,40 -
1,38 -
1,36 -
1,34 -
1,32 -
1,30 - 1,28
1,28 -
1,26 -
1,24 -
1,22 -
1,20 A

1,40 1,40

31 grul3 31grul4g 31 gru 15

Bezpieczne wskazniki ptynnosci finansowej Grupy

0,90 -
0,80 -
0,70 -
0,60 -
0,50 -
0,40 -
0,30 -
0,20 -
0,10 -
0,00 -

Wskaznik ptynnosci szybkiej

0,75

31 grul3

0,80

31grul4g

0,69

31 gru 15

Konsekwentny wzrost ptynnosci biezacej, ptynnos¢ szybka pod wptywem wyzszego zatowarowania -

podstawa do sukcesywnego wzrostu przychodow



WYNIKI FINANSOWE GRUPY AB

%SG&A narastajace za 4 kwartaty

9 3,00% -+

ANALIZA 280% 1 2,71% 2,73% ) 630% 2,70%
SGEA 2,60% - .

2,40% -

2,20% -

2,00% - | | I

Q4 2012 Q4 2013 Q4 2014 Q4 2015

e Utrzymanie niskim wartosci kosztow SG&A do przychodow - niskie koszty SG&A gwarancjg stabilnego

Ab} rozwoju

e Wskaznik SG&A na najnizszym poziomie w branzy



ATC
ROZWOJ GRUPY AB NA RYNKACH ZAGRANICZNYCH
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ATC

WYNIKI
FINANSOWE

Ab’

ATComputers

WYNIKI FINANSOWE ATC Holding a.s. w Czechach

tys. CZK

8000 000
7000 000
6 000 000
5000 000
4000 000
3000 000
2000 000
1000 000

0

Przychody Q4 r/r

4269 459

2013

+25,6%

5362434

2014

+25,49%

6729 147

2015

Przychody lata kalendarzowe

tys. CZK
+32,22%
20000 000 o 18 767 785
18 000 000 +23’38 /o

16 000 000 15211 168/
14.000 000

12 000 000 11 504 807
10 000 000
8000 000
6 000 000
4000 000
2 000 000
0

2013 2014 2015



12

ATC
WYNIKI
FINANSOWE

AL

ATComputers

IMPONUJACE WSKAZNIKI WZROSTU I SPRZYJAJACE CZYNNIKI

CZECHY - makroekonomia
ATC - wyniki*

Przychody r/r
2015 m 18 767 785

2013 11 504 807

Przychody Q4 r/r
Sprzedaz 2015 m 6729 147

detaliczna
+7,6% Wzrost A +25/5% 2362434
r/r sity nabywczej 2013 4 269 459
Niskie Wzrost
stopy % wynagrodzen
0,2% Lo +3,2%
Niskie
+:K33% bezrobocie 3Qr/r
! 4,5%
r/r

Korzystne warunki makroekonomiczne -> dalszy dynamiczny wzrost skali dziatania ATC (Q4 +25%)
Dobra perspektywa 2016 > zwiekszenie zapasow ATC, celem wykorzystania szansy wzrostu sprzedazy

*Dane w tys. CZK



DIGIMAX - najwieksza sie¢ TELCO w Czechach

13

AT C 980/0 wzrost obrotow Q4 r/r
TELCO
76% wzrost iloéci
partnerow sieci r/r
®www.digimax.cz 9

DiciMax

ilos¢ POS
na koniec 2015

470/0 wzrost ilosci
POS r/r

Ab’

ATComputers







UNIKALNY MODEL DYSTRYBUTORA NA RYNKU

R
Y Maksymalne
N wykorzystanie
1 5 E szans rynkowych
K +10% szacowany wzrostu rynku r/r
REKMAN +119% wzrost Sredniej ceny detalicznej
sprzedawanego produktu r/r*
Najszersza oferta produktowa ;':1% wzrost L'Péc' aktywnych SKU
Y : nowe marki
GRS S IRz Centrum logistyczne w Magnicach
Witasna siec fra,nczyzowa 63 sklepy w 6 miesiecy
Wyspa Szkrabow Cel 200 sklepow w Polsce
A O O Dynamiczny wzrost sprzedazy 39,7% udziat nowych klientow
Rozwdj bazy partnerow wsérod aktywnych partneréw w 2015
b Ogé|n9p0|§kie kampanie MRK Kampanie telewizyjne
=) olyeElplbLIoEReIge [ Mslg=1aAl Mol 39 dostawcow na targach Krzyzowej

-

Zrédto: Dziennik Gazeta Prawna, na podstawie raportu firmy NPD



Optymalizacja i roshacy potencjat

SPEKTAKULARNE WZROSTY SPRZEDAZY I ZYSKU

Rozwéj bazy partneréw >>> Wzrost sprzedazy
1 6 — NOWI
00 KLIENCI
REKMAN 39,7% 3
udziat nowych klientéw 00 STARZY
. 37 >0 KLIENCI
wsrod aktywnych 43 00
A ¥ )
partnerow w 2015 24 £
0 0 O O
3 ) 3 )
Q4 2014 Q4 2015
« Weryfikacja bazy klientéw, Pozyskanie nowych klientéw Blisko 1/3 wzrostu przychodéw
« Wzmacnianie wspdtpracy (potowa klientéw od 2015) dzieki nowym klientom
Ab} z partnerami rozwojowymi - Zwiekszenie zasiegu geograficznego « W planach dalsza praca nad
e « Poprawa warunkéw kredytowych + Nowe kanaty sprzedazy (umowy w uwolnieniem duzego potencjatu
kanale Retail ) nowych klientéw

-



REALIZACJA AMBITNEGO PLANU ROZWOJU

Ekspansja rynkowa Uzycie przewag konkurencyjnych

O Efektywnos¢ logistyczna

O Wyzsze limity kredytowe dla partneréw- O Efektywnosce kosztowa(SG&A)
1 7 O skutkujgce wyzszq sprzedaza O Automatyzacja magazynu

Wdrozone procesy restrukturyzacji O stabilna i silna pozycja finansowa wspierana
O i optymalizacji przez GK AB

RE KMAN O Rozwiazania e-commerce dla partneréw

O Umowy handlowe w kanale Retail

ROZWO3J
&

Tworzenie nowej jakosci§ EFKSPANSIA

O Nowa sieé franczyzowa WYSPA SZKRABOW
63 sklepy (w 6 miesiecy)

O Nowa jakosci obstugi klientéw (39,7% - udziat
nowych klientéw w aktywnosci)

O po przystapieniu do sieci
A » Wyzsze i spdjne standardy marketingowe

oraz obstuga klientow - gazetki, reklamy TV

-



18 Q pozyskanie pierwszych 63 partneréw

znaczacy wzrost obrotéw z partnerami handlowymi,
O ktérzy stali sie franczyzobiorcami

REKMAN

utrzymanie dynamiki wzrostow partneréw sieci
WYS PA ujednolicenie standardow marketingowych - branding

SZKRABOW Q pozyskanie kolejnych partnerow sieci

najwieksza sie¢ franczyzowa z zabawkami w Polsce
(docelowo 200 sklepow)
silny i skoncentrowany kanat sprzedazy detalicznej

o Znaczacy wzrost obrot
+ 7 2’83 /0 u partnerow, ktoérzy
przystapili do Sieci

-8

Q4 2014 Q4 2015






KONTRAKTY PODPISANE PRZEZ GRUPE AB - CY2015

Q4CYF
20 SAMSUNG “PATRIST m Bperconj teie TELELOGOS
Q3CY f
KONTRAKTY  @® Microsoft Lenovo SONY Calmn
GRU PA AB | CSP Tier 2: Software - SaaS
CY2015
= 2\
- EnGenius’ sserr Molex’
Ab* s N_/

stuchawki biznesowe urzadzenia sieciowe

* - contract signed by AT Computers a.s.
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VAD AB

25/
A )

CIAGLE ROZWIJANIE
WARTOSCI DODANEJ
DLA INTEGRATOROW

USLUGI

Wspdlna praca nad
projektem -
doswiadczony zespot
Project Managerow
Wsparcie przed- i
posprzedazowe
Produkty demo i testy
Doradztwo techniczne

LOGISTYKA

Zoptymalizowana
strategia transportowa
System zamowien
Zoptymalizowane koszty
dostawy

Cross-docking

FINANSE

Zréznicowane warunki
kredytowe

Wsparcie finansowe
zwigzane z
finansowaniem projektu
Oferta leasingu
doradztwo

MARKETING

Programy partnerskie

Programy wsparcia
sprzedazy

Road shows
Konferencje

SZKOLENIA

Centrum Kompetencji
autoryzowane przez

vendorow
Regularne szkolenia
techniczne i
sprzedazowe
Zespot ekspertéw i
trenerow

WARTOSC

DODANA
ZAAWANSOWANE
ROZWIAZANIA
ZESPOL

DOSWIADZONYCH I
CERTYFIKOWANYCH
INZYNIEROW
DORADZTWO
PROJEKTOWE

CIAGLY ROZWOJ WARTOSCI
DODANEJ DLA

INTEGRATOROW
Oszczednos¢ Wieksza Dostep do
czasu - klient efektywnos¢ kompleksowej
otrzymuje realizacji oferty
kompleksowy i || projektu - produktow
dedykowany wspotpraca dystrybutora -
produkt klientow i mozliwosc

dystrybutoréw | [Stworzenia
catosciowego
projektu

NOWA JAKOSC USLUG DLA INTEGRATOROW




KOMPLEKSOWE PORTFOLIO W PRODUKTACH ENTERPRISE

Grupa AB posiada kompleksowa oferte w produktach zaawansowanych
uzupetnionych o pakiety ustug szkoleniowych

23 lOgy Tpl bchn'NK ZTE

ZyXEL
v/ Symantec I %
OFERTA E atat
P RO D U KTOWA vimware POWER SUPPLY B s mE . - '
ENTE RP RISE opzoon SYSTEMS CENTER \\\\ APC

\\ bySh eidel
AY
I \
1
Lenovo. i Ll
™ II \‘
1 \
1
1
1
1
1
1

CISCO.
: IT SECURITY
CNormgl WTHH?\GEN’ﬁ = SYSTEMS ML
) AIR /
B Microsoft RS F
SYSTEMS SonicWALL
(intel”)
SOFTWARE
—_— — \ ENTERPRISE A
= == AELTA

I

= B - DELTA ENERGY SYSTEMS
THE PASSIVE g
INFRASTRUCTURE ESS 5% E AT.N
Hewlett Packard é -

Jat Enterprise 0
Z.M ) FUJITSU EMERSON



ROZWIJAMY DODATKOWE USLUGI DLA NASZYCH PARTNEROW
PRESALES & SOLUTION DESIGN

Presales

Ustugi Solution
Project Management

Design
24 -opracowywanie koncepcji -wsparcie sprzedazy projektowej -
technicznych -obstuga ofert

-projektowanie rozwigzan

PRESALES

&

SOLUTION

DESIGN Program DEMO

-sprzet do testowania ( oooo ) -szkolenia
-ustuga Demo zdalnego -webinaria

-szkolenia we wspotpracy z vendorami

Centrum Kompetencyjne

Kompetencje i maksymalne wsparcie partnerow

zespot wysokiej klasy specjalistow zarzadzanie ryzykiem w projektach

(projekt managerowie, inzynierowie, trenerzy

lat,
25A ) ponad 100 unikalnych certyfikatow

Digital World

audyt i diagnoza potrzeb klienta

doradztwo w przygotowaniu i analiza techniczna

digpalele MeEliezie [ et e oraz formalna dokumentacji przetargowych




T
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E-COMMERCE



Integracja z platforma aukcyjna Allegro

+ Integracja z serwisem Allegro

* Dostep do bazy produktowej AB

« AB w imieniu wysyfa towar bezposrednio do
klienta koncowego

2 6 Platforma B2C Modut

 Platforma dla Resellera ktéry Allegro AB Online

obstuguje klienta koricowego

Dostep do bazy produktowej AB

« Wysyitka towaru do Resellera/
klienta koncowego w imieniu
Resellera

E-COMMERCE

ROZWIAZANIA
E-COMMERCE
W AB

Elektroniczna dystrybucja
oprogramowania

Cloud Solution Provider
* Nowe narzedzie e-commerce w ofercie AB
+ Oferta oprogramowania elektronicznego
w formie subskrypcji

Ab’ Tworzenie rozbudowanych i dedykowanych rozwigzan
e i dla klientéw

« Zespot wykwalifikowanych specjalistow w sprzedazy
cloud solution

Nowoczesny serwis dla
Partnerow Biznesowych AB
© 4 wersje jezykowe |l EE S i

+ najnowoczesniejsza platforma
elektroniczna w dystrybucji IT

Integracja z systemem AB

+ Reseller prowadzi sprzedaz na
wiasnej platformie e-commerce,
Automatyczne pobieranie oferty
produktowej, standw
magazynowych, opisow oraz zdjec
produktow

Automatyczne skifadanie zaméwien
Wysytka towaru do Resellera/ klienta
detalicznego w imieniu Resellera

Platforma B2B

Platforma dla Resellera ktéry obstuguje
klienta biznesowego

Dostep do platformy réowniez dla klienta
biznesowego (login/hasto)

Wysytka towaru do Resellera/ klienta
biznesowego w imieniu Resellera




M.ABONLINE.PL - mobilna wersja serwisu transakcyjnego AB Online

° = : ° e ° o
f > 7 1n:32 54% m_)» | 7 n:32 54% W [ L 11:33 54% WCH
L abonline.pl ’ abonline.pl ' bonfine.pl
A, W q = | waq = s W q =
Nyniki v i
\\yﬂlkl ) . J Samsun g GALAXY Tab 4 7.0 / Degas SM- | Twoj kOSZyL<
wyszukiwania 7230 Black WiFi 8G Android 4.4 Saw 215" YES LEDAH-IPS 3¢
_ Stan ‘\‘\‘ DVI D] Pivot 4xUSB
(O Tylko na stanie Eerametio A GlognikiSrebrny
Samsun, g
GALAXY Tab A 9.7 T555
White LTE 16GB Android 5.0 1 = PLN
RTSAMO97AKX0003 PLN
30+ szt. ‘
Producent SAMSUNG s o
- T x
GALAXY J5 (SM-J500F) LTE E | Indeks RTSAMO70AJ00000 | g ‘
Biaty
TESAMPAJSOOWHIT Kod dostawcy = SM-T230NYKAXEO
7szt
™ Dodaj do koszyka 1 ey =iy
o

\ J \ J \ Y

69% internautow w Polsce korzysta z urzadzen mobilnych*

AB S.A. jedynym broadlinerem z mobilnym serwisem transakcyjnym
m.abonline.pl:

= dostep do petnej oferty dystrybutora
= administrowania kontem zakupowym przez caty proces zakupowy:

Ab’ = podglad i $ledzenie realizacji zamowien
S = kontrola naleznosci (biezace saldo i lista faktur)

*- wg raportu mShopper Polacy na zakupach mobilnych, Mobile Institute, 2015



RODZINA

3

RODZINA 500+ NOWA SZANSA
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PROGRAM
RODZINA
500+

25/
A
Digital World

« program obejmie 2,7 min uzytkowej**

+ 17 mid zt (2016) i 23 mid zt

AB BENEFICIENTEM PROGRAMU
+ ROdZiI‘Ia 500+ + AB beneficjentem programu***

« Wzrost przychoddéw i marzy
« Rozwdj nowych kategorii

RODZINA

produktow
+ Pelna gotowos¢ na impuls
+ ponad 60 tys. zakupowy (oferta, logistyka)
» wzrost konsumpcji produktow dla rodziny
prywatnej dodatkowo o -+ efektywne kanaty
1,6%%* sprzedazy, w tym sieci

+ wieksza 0 0,5% dynamika
wzrostu PKB *

» 25% respondentow
deklaruje zakup elektroniki

franczyzowe

polskich rodzin

(od 2017) zostanie wydane
rocznie w ramach programu

*wg analitykow Credit Agricole
** wg sondazu ,Rzeczpospolita”
*** wg analitykéw DM PKO BP



30

PROGRAM
RODZINA
500+

25/
A )
Digital World

RODZINA

+

ﬁ
Komputery Oswietlenie RTV Zabawki
Foto Materiaty biurowe Mate AGD Akcesoria dziecigce
Telco Narzedzia Duze AGD Karmienie i higiena

Pokdj dzieciecy
Artykuty szkolne
Elektronika dla dzieci

Ponad 60 tys. produktow w ofercie
Kompleksowa oferta dla domu i rodziny






Nowe Centrum Dystrybucyjne w Magnicach

przenosnikéw pojemnosc
rolkowych SKU
5 km 187 000
12 000/godz. 34 000 27 000 m?2
nosnikow miejsc paletowych powierzchni nowego
ultra szybki sorter i
N OWY centrum logistycznego 2 centra
e — - logistyczne
T i — ,, | m =
MAGNICE R

powierzchr

120 000 324 000 m3

‘/- 'bp wysytek dziennie kubatura obiektu
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LOKALIZACIA

/ . Warszawa 369 km

in Wrodaw 1h50min

DALSZY
ROZWO3J . y
m LCY Katowice 195 km
{L\/A/M\‘-b\
® Bratystawa 391 km
CENTRUM DYSTRYBUCYJNE W MAGNICACH:
Ab, - doskonata lokalizacja - bezposrednia bliskos¢ autostrady A4, Autostradowej Obwodnicy

Wroctawia - S8, DK8
« dziatka 148 000 m2 - przestrzen gwarantujaca dalszy rozwdj mozliwosci logistycznych



WSPOLPRACA Z EUROPEJSKIM E-COMMERCE

partnerzy e-commerce w 22 krajach ,
108 sklepow internetowych
25 integracji XML

+68,62% wzrostu sprzedazy r/r

A 'b" N 22
I — - ==

_
ol B 1 == § -
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NAGRODY
2015

WEKTOR 2015

Przyznana w styczniu nagroda ,,Wektor 2015”

za stworzenie najwiekszego w Europie
dla Pana

Srodkowo-Wschodniej dystrybutora

Andrzeja PrzybY*O

sprzetu IT i sukces finansowy spotki

Nagroda przyznawana przez organizacje Pracodawcy
Rzeczpospolitej Polskiej
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najwyzszej jakosci

201k
CRN Polska - AB  Certyfikat ,HR Tytut,Solidny Nagrody HP: AB Najwigkszy wzrost Rekman - trzeci raz z
S.A. Najwyzszej Pracodawca S.A. zostata obrotéw z partnerami  rzedu w rankingu
Dystrybutorem Jakosci” Roku” Dystrybutorem Distribution Led w Gazele Biznesu —
Roku piaty raz z Roku w kategorii  zakresie rozwigzan HP najdynamiczniej
rzedu komputery oraz  Industry Standard rozwijajacych sie firm

drukarki Servers



DZIEKUJEMY

A »PL

ANDRZEJ PRZYBYLO
Prezes Zarzadu
GRZEGORZ OCHEDZAN

Dyrektor Finansowy, Cztonek Zarzadu




